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1. Pourquoi vendez-vous ?

Définissez votre projet immobilier
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€ @ étre sufflsant Avez-
e : . . . > un 'credlt immobilier ?
Avez-vous deJa fait le tour des banques et reallse des StmuIanns de crédit ?
¥
Par ailleurs, une mutation professionnelle avec une date précise pour commencer
a votre nouveau poste peut conditionner le prix de départ de la mise en vente de

votre bien. Vous aurez, par exe,mple moins de temps pour tester vos chances en
vous positionnant sur la tranche haute du prix du marché. Afin d'augmenter vos

- chances de respecter les contraintes de temps de votre projet, vous allez peut-
étre devoir vous positionner au prix du marche, ou voire en-dessous.
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2. snu Vendeury?

Quel est le pri otre bien ?
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porta r réussir la vente de votre maison ou la vente de
votre appartement est le prix auguel il est mis en vente prix doit refléter sa
juste valeur par rapport a ce g ' |
moment et dans un secteur gé

Parmi les erreurs a éviter au m ( i le prix auquel vous allez mettre en
vente votre maison ou votre appartement, mentionner les suivantes :
utiliser comme référence les p ner les suivantes
appartements invendus dans v

marché), utiliser comme méthoc

dont vous avez besoin pot
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Soit au-dessus du prix du marché.

dtre app par la situatio
nt de la te de votre bien
par vos aspirations )nnelles. Ignorer cela est
a commercialisation de votEe bien.

d'évaluer la valeur d'un bien immobilier.

r gratuits a des agents immobiliers ou

pien par un expert immobilier. Vous

dnsulte emandes de valeurs foncieres sur

yantes réa ing derniéres années. Si vous
Utils automatique e, faites attention a ceux qui

t des tranches de prix’e arts entre le prix le plus bas et
8.

es pour se dirgysi un bien est ou non au prix du
es réalisées ainsi que,le nombre d'offres
ealisé de visite ou vous n‘avez recu aucu
aines, il est probable que le prix.de vente d

.
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3. Prétez-vous attention aux détails ?

Mettez votre bien en scene

Une étape impol s la |
réalisation des visites. C'est le t Ol ‘les acquéreurs potentiels gt
s T N . — ! A
répondu positivement a vos publidités vont confronter leurs attentes a la'n

de votre maison ou de votre appartement.
Cela passe notamment par des finitions soignées et des espaces extérieurs et

intérieurs propres et rangés. Pour vous donner une idée, la présence de cables
exposés, de prises sans facades, d'espaces verts négligés, de peinture cloquée,

entre autres, peut vite faire déchanter |'acquéreur potentiel le plus enthousiaste

1 7

qui pourra commencer a se poser des questions par rapport a |'état de |

['ensemble de la maison. . B e R.. ""':

T
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Vous étes-vous déja demandé pourguoi quelqu'un devrait aimer
votre appartement ? Po ~=t'//’/ ne dire pourguoi elle est mie
d'autres aussi a la vente dans secteur ?
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Bien que la maison sans def ISte pas, il est toujo ssurant_poum, |
acquéreurs potentiels que vo a I'aise au moment ¢ ser les
votre maison ou appartement. yen facile d'y pagve
que vous avez aimé.g OUS ) '
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Certain VOus pouvez prendre e,p\c

proximité des comm ‘des s rautiers, Ma” proximitéades
grandes Vvilles, I'exposition, la. Lﬁ'e "Carrez", l'aménageme
éléments de confort (climatisation, double vitrage, volets .éle -
stationnement, etc), la performance énergétique, Iexposmo
autres risques (sur la base du dossier. de diagnestic technique), la ta
les charges, la situation juridique du bien (ex. présence ou absence
terrain en pleine propriété ou en indivision; etc?), #état du bien, etc
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5. Etes-vous praf@)fafaccueillir 2

Le to @t la foire aux questions
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Concernant le déroule Tent
acquéreurs potentiels, voi

- Fournissez une fiche d
des informations les p
vOos coordonnées)
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- Programmez des visites quand
- Allumez les luminaires dans ct

les acquéreurs potentiels plus € e ojeter|plus faei ement
- Aprés avoir fait le tour du propt €7 uéreyts potentiels fair

i %

peut s'avérer trés important pour r |
commercialisation de votre maison ou apg
- Si possible, organisez des visites groupées pc [
demande et d'intérét pour votre bien et ainsi essay
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6. Savez-
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d'une maison indivic

méthode dite "Stem w . 2\ .' dssier de diagnostic i
b 2 devoi ‘un état de I mstallatlofd' j
orde)au réseau d'assainissemen

ou par exe['nple VOUS'c
non collectif de votrd’ bler}:}@‘) .
collectif. _&,______

Dans le cas ditin lotissement,
reglement de ‘otissement ainsi que

I'association syndicale de propriétaires.

Afin de respecter votre devoir d'informatior

d'informer les acquéreurs potentiels sur la SItEi"
par exemple s'il y a des serwtudes des trava
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7. Etes-vous prét(e) a accepter une offre 2

Bien sélectionner une offre d'achat sérieuse
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recevoir des o
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Le moment est venu de faire le choi
Afin de ne pas avoir a remettre vc _
quelques mois et afin de ne pas su ';,; financier
impliquer, il est important d'étudier le X des
choisir nécessairement celle qui se rapproche le plus
plutét celle qui a plus de chances d'aboutir tout
intéressante.
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Je votre prix de vent
en restant financié
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Quelques criteres a prendre en compte pour @ INErsi une offre est sérieus

ou pas: 7.

o
- A quel stade de leur recherche les acquéreurs potentiels sont-ils ? Combien de
maisons ont-ils déja préalablement visité ? Pourq\a.gi sont-ils intéressés par votre

secteur ? ’

- La situation financiére des acc )tentiels. Est-ce qu'ils souhaitent -
acheter comptant ou faire une d e crédit (ce qui rajoutera uné
condition suspensive d'obte Sur le compromis de vente) ?
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s souhaitent faire un crédit, est-ce qu'ils peuvent fourn
aisabilité de leur banque ou une si ion de crédit favorak
d'apport personnel disposent-ils ? Est-ce qu'ils ont déja d'at
| est leur revenu annuel ?

- La situe : ionnelle des acquéreurs potentiels. Est-ce qu'ils sor
en CDI oua'leur ote ? Sachez que les banques sont souvent plus ré
order immobilier aux chefs d'entreprise.
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financiére des acquéreurs potent;erI/Eu tout simpl
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vis-a-vis de votre blen ou de Ieumar jet immobilier.
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Votre agence immobiliere Antibes Transactions met ce
guide a votre disposition afin de vous aider a vendre
votre maison ou votre appartement par vous-méme.

Toute I'équipe Antibes Transactions vous souhaite une
vente rapide et sereine et que vous puissiez féter votre

Nous sommes Ifﬁaour Vous accompagner dans votre
projet immobilier a tout moment.

Dante Obregon
Gérant Antibes Transactions
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VOTRE AGENT IMMOBILIER A ANTIBES
YOUR REAL ESTATE AGENT IN ANTIBES

APPELEZ-MOI POUR
UN AVIS DE VALEUR

CALL MEFORA
PROPERTY VALUATION
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Document rédigé en novembre 2023. Les informations sur ce
support ne sont pas contractuelles et elles sont données a
titre d'information. Malgré le soin apporté a leur rédaction et
a leur actualisation, ces informations ne peuvent en aucune
facon engager la responsabilité de I'agence immobiliere

Antibes Transactions.



Agence Immobiliere Antibes Transactions
Adresse : 540 Premiere Avenue
06600 Antibes
Registre du commerce : 910 130 996 R.C.S. Antibes
Carte professionnelle : CPI 0605 2022 000 000 062



Un projet, une équipe, une histoire
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